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FORMATO MODIFICACION METAS

Nombre del Medio de Verificacion:

Informe anual de micronegocios liderados por mujeres beneficiados con capital semilla para su
fortalecimiento empresarial, generado por la direccion de articulacién productiva.
https://sede.qroo.gob.mx/medios-de-verificacion-2025

Clave y nombre de la 1110-2408 - Direccidn de Articulacidn Productiva

Dependencia:

Programa Presupuestario: U007 - Subsidios para la Consolidacidn y Crecimiento de las
MIPYMES

Resumen narrativo del nivel F.P.C02.A02 - Fortalecimiento de los micronegocios liderados

reportado: por mujeres de bajos ingresos mediante subsidio en capital
semilla convocadas

Indicador: 1110U007C02A02 - Porcentaje de micronegocios liderados

por mujeres beneficiados con capital semilla para sus
proyectos de crecimiento empresarial

Método de Calculo: (Numero de micronegocios liderados por mujeres
beneficiados con capital semilla para su fortalecimiento
empresarial/Numero de micronegocios liderados por mujeres
convocadas para participar en el desarrollo de sus proyectos
de fortalecimiento empresarial)X100

Trimestre reportado: 4to Trimestre

Liga de Publicacién del Medio de | https://sede.qroo.gob.mx/wp-

Verificacién: content/uploads/2026/01/U007C02A02.pdf
Unidad Responsable del Direccidn de Articulacién Productiva

Indicador:

Datos de las Variables reportadas:

Numerador: 75
Denominador: 132

Descripcion de los resultados: Durante 2025 Logramos recibir mdas de 544 registros de mujeres
interesadas en participar en el programa Mujeres Transformando Quintana Roo. Sin embargo, para
ser seleccionadas a las Jornadas de Aceleracién y Mentoria se establecieron criterios especificos
en la convocatoria: estar dadas de alta en el SAT y contar con al menos un afio operando su negocio
o emprendimiento. A partir de estos requisitos, la estadistica de las 544 mujeres registradas se
comportd de la siguiente maneras: 364 registradas ante el sata; 260 con mds de un afo de
operacién en el SAT; 132 Con registros completos y documentacion completa y 75 seleccionadas a
las jornadas con accesos a capital semilla de hasta por 10 mil pesos a cada una.

Tipo de Evidencia: Estadisticas, listados, videos testimodniales, fotograficos, documento Informe
completo del Componente 1 Talleres de Formacién Empresarial (Eventos de Fortalecimiento
empresarial) de la Convocatoria del programa Mujeres transformando Quintana Roo 2025
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MTRA. Zoila Verénic'a Garcia Guerrero
Directora de Articulacion Productiva
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Introduccion wginds

En Quintana Roo, las microempresas representan un pilar esencial de la economia:
generan empleo, dinamizan el comercio, los servicios y la produccion artesanal, y
sostienen el ingreso de miles de familias. Sin embargo, las mujeres microempresarias
aun enfrentan barreras importantes para consolidar sus negocios e integrarse
plenamente a las cadenas de valor, ya sea por falta de acceso a financiamiento,
acompanamiento especializado o redes de apoyo que reconozcan y potencien su
liderazgo.

En este contexto surge Mujeres Transformando Quintana Roo, un programa
impulsado por el gobierno estatal en colaboracion con la Secretaria de Desarrollo
Econédmico y POSIBLE de Fundaciéon Televisa. En 2024, esta iniciativa beneficié a
315 mujeres emprendedoras y empresarias de la region: 215 fortalecieron sus
conocimientos sobre emprendimiento y gestion de negocios, mientras que 100
avanzaron a jornadas intensivas en las que recibieron Aceleracion Empresarial,
mentorias personalizadas y acompanamiento de un equipo de especialistas. Este
primer esfuerzo permitio sentar bases solidas para el empoderamiento economico y
profesional de las participantes, asi como para la creacion de una red de mujeres que
se apoyan entre si.

Mujeres Transformando Quintana Roo 2025 se diseno para consolidar y escalar este
impacto, con el objetivo de fortalecer las microempresas lideradas por mujeres y
brindarles herramientas concretas para su desarrollo y crecimiento.

El programa se estructuro en tres componentes complementarios, orientados a
atender de manera integral las necesidades de las microempresarias. El primero,
Mujeres Lideres: Transformando con valor y bienestar, consistid en un evento de
formacion empresarial enfocado en el fortalecimiento de capacidades, liderazgo vy
bienestar de microempresas lideradas por mujeres. El segundo componente,
Aceleracion e Impulso Empresarial: Crece, conecta y transforma, contemplo jornadas
de aceleracion y mentorias especializadas para 75 microempresarias, con el fin de
profesionalizar sus modelos de negocio y ampliar sus oportunidades de crecimiento.
Finalmente, el componente Bienestar sostenible para lideres otorgd capital semilla a
75 microempresarias en Quintana Roo, como un impulso estrateégico para la
consolidacion y sostenibilidad de sus proyectos.

Con el respaldo de datos economicos y el compromiso institucional de impulsar el
liderazgo femenino, Mujeres Transformando Quintana Roo se posiciond como un
motor de cambio para el desarrollo empresarial de las mujeres en el estado. El
presente informe documenta los avances, resultados y aprendizajes del programa,
evidenciando como el fortalecimiento de las mujeres microempresarias contribuye
no solo a su bienestar y autonomia, sino tambien a la construccion de una economia
local mas sostenible, sustentable y equitativa.
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Objetivo General

Empoderar econémicamente a 350 mujeres microempresarias mediante talleres
especializados y otorgar financiamiento con capital semilla y asesoramiento
estratégico a 75 mujeres, permitiendoles identificar su rol dentro de la cadena de
valor de su industria y maximizar su impacto empresarial de manera sostenible.

Objetivos Particulares

¢ Fortalecer microempresas lideradas por mujeres,

e Impulsar la integracion de las microempresarias en la cadena de valor,
ayudandolas a reconocer oportunidades de crecimiento y expansion dentro de su
sector.

* Fomentar modelos de negocio sostenibles, sustentables y justos, que generen
bienestar econdmico y social tanto para las empresarias como para Ssus
comunidades.

¢ Reducir la brecha de acceso a financiamiento y capacitacion, promoviendo el
liderazgo femenino en el ecosistema empresarial de Quintana Roo.

Con un enfoque en impacto, sostenibilidad, sustentabilidad y bienestar, este
programa permite que las mujeres microempresarias transformen sus negocios y
fortalezcan la economia local, consolidando su papel como agentes de cambio
dentro de sus respectivas industrias.
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Componentes

Mujeres Lideres:
Transformando con valory
bienestar

Evento de formacion empresarial para
microempresas lideradas por mujeres.

Aceleracion e impulso
Empresarial: Crece conectay
transforma

Jornadas de Aceleracion y mentorias para
75 microempresarias

B Bienestar sostenible
para lideres:

Capital semilla para 75 Microempresarias
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Convocatoria

Resumen Estadistico

La convocatoria Mujeres Transformando Quintana Roo abrioé el dia 27 de agosto de
2025 con el proposito de acompanar y fortalecer a mujeres que lideran
micronegocios en los distintos municipios del estado, impulsando su autonomia
economica y su papel como agentes de cambio en sus comunidades. A partir de la
informacion recabada en el registro en linea, se realizaron 544 registros, lo que nos
permitio trazar un panorama general sobre las emprendedoras, en qué condiciones
operan sus negocios y cuales son sus principales necesidades en materia de
formalizacion, ventas y tiempo de dedicacion. En las siguientes secciones se
presentan los principales hallazgos estadisticos de esta etapa de convocatoria.

Participacion de etnias y/o grupos indigenas

El 83 % de las mujeres participantes senaldé no considerarse integrante de alguna
ethia o grupo indigena, mientras que alrededor del 17 % si se identifica como parte de
un pueblo originario. Esto refleja una presencia significativa de mujeres indigenas
dentro del programa, aunque en menor proporcion respecto al total de postulantes.

S

El 17.3% de las mujeres
contestaron “si" a la
pregunta ;Te consideras
integrante de alguna etnia
o grupo indigena?

82.7%
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Convocatoria

Reporte Estadistico

Distribucion por edad

En cuanto a la edad de las participantes, la mayor concentracion se encuentra entre
los 26 y 35 anos (37 %) y los 36 y 45 anos (30 %), lo que muestra que la mayoria de las
emprendedoras se encuentra en etapas de consolidacion profesional y familiar. Un 13
% tiene entre 18 y 25 anos, evidenciando la presencia de mujeres jovenes que estan
iniciando sus proyectos productivos, mientras que el 14 % se ubica en el rango de 46
a 55 anos y un 6 % tiene 56 anos o mas, grupo que refleja a mujeres con amplia
experiencia de vida que continuan apostando por el emprendimiento como via para
generar ingresos y mantenerse activas econdmicamente.

56: 18-25
5.9% 13.2%

46-55
14%

25-35

6.8%
36-45 3

30.1%

Jefas de familia

Aproximadamente 8 de cada 10 participantes (432 mujeres) se reconocen como jefas
de familia, mientras que 112 indicaron que no lo son. Este dato confirma que el
programa esta llegando de manera importante a mujeres que asumen la
responsabilidad econdmica y de cuidado de sus hogares.

NO
20.6%

79.4%
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Convocatoria

Reporte Estadistico

Distribucion por Municipio

La participacion se concentra principalmente en tres municipios: Benito Juarez (27
%), Solidaridad (27 %) y Othén P. Blanco (26 %). El resto de las participantes proviene
de Tulum, Felipe Carrillo Puerto, Lazaro Cardenas, Cozumel, Bacalar, Puerto Morelos
y José Maria Morelos, lo que muestra una cobertura estatal amplia, aunque con

mayor peso en las zonas urbanas.
Othon P. Blanco
Benito Juarez
Solidaridad
Tulum
Felipe Carrillo Puerto
Lazaro Cardenas
Cozumel
Bacalar

Puerto Morelos

Jose Maria Morelos

o
(4]
o

100 150 200

Alta en el SAT

Dos de cada tres participantes (67 %) se encuentran dadas de alta ante el SAT,
mientras que el 33 % aun no ha realizado este tramite. La mayoria ya opera en un
esquema de formalidad basica, pero persiste un segmento importante que requiere
acompanamiento en procesos fiscales.

364 de las mujeres
afirmaron estar dadas de
alta en el SAT.
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Convocatoria

Reporte Estadistico
Tiempo de Operacion

El 33 % de los micronegocios tiene mas de 3 anos de operacidn y el 31 % entre 1y 3
anos, lo que indica una base relevante de negocios con trayectoria. Un 22 %
acumula entre 6 meses y 1 ano, y el 14 % menos de 6 meses, reflejando también la
presencia de iniciativas en etapas tempranas, aunque tales no fueron consideradas.

Entre 6 meses y 1 afio
22.1%

Entre 1 afio y 3 afios
30.7%

Mas de 3 anos Menos de 6 meses
33.5% 13.8%

Tipo de Clientes

La gran mayoria de las participantes (94 %) dirige sus productos o servicios
principalmente a personas consumidoras finales, mientras que solo el 6 % atiende a
empresas e instituciones. Esto confirma el fuerte enfoque al mercado minorista y al
consumo directo.

Empresas e instituciones
5.9%

Personas
94.1%
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Reporte Estadistico

Ventas Mensuales

El 33 % de las emprendedoras reporta ventas mensuales menores a $3,000.00, el
27 % se ubica entre $3,001.00 y $5,000.00 y el 20 % entre $5,001.00 y $10,000.00. Un
15 % factura entre $10,001.00 y $30,000.00, mientras que solo el 4 % y el 1 % alcanzan
rangos de $30,001.00 a $50,000.00 y mas de $50,000.00 respectivamente.
Predominan, por tanto, micronegocios con niveles de ingreso aun modestos, pero
con potencial de crecimiento.
Entre $5,001.00 y $10,000.00
19.7%

Menos de $3,000.00
32.5%

Entre $3,001.00 y $5,000.00

26.8% Entre $10,001.00 y $30,000.00
15.1%

Tiempo dedicado al emprendimiento

El 32 % de las participantes dedica mas de 35 horas semanales a su micronegocio,
lo que equivale practicamente a una jornada de tiempo completo. Un 28 % invierte de
5 a 10 horas, el 16 % de 10 a 20 horas, el 14 % de 20 a 35 horas y el 11 % entre 0 y 5
horas. Esto evidencia distintos niveles de dedicacion, desde proyectos a tiempo
completo hasta iniciativas complementarias.

De 5 a 10 horas
De 20 a 35 horas
Mas de 35 horas
De 10 a 20 horas

De 0 a 5 horas

150 200
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Reporte Estadistico

Fuente de Ingresos

Para el 75 % de las mujeres encuestadas, su micronegocio representa la principal
fuente de ingresos del hogar, mientras que el 25 % restante cuenta con otras fuentes
primarias. Este resultado reafirma la relevancia econémica de los negocios
liderados por las participantes y la importancia de fortalecerlos para mejorar sus
condiciones de vida.
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COMPONENTE 2:

JORNADAS DE ACELERACION Y
MENTORIA
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IMPACTO TOTAL DEL
COMPONENTE 2

Estos son algunos de los principales resultados:

Impactado a

+79

mujeres

10 10

Municipios Representados talleres formativos

+20

Horas de Capacitacion




@ Cugae

Resumen del evento

Las Jornadas Intensivas de Aceleracion e Impulso Empresarial: Crece, Conecta y
Transforma de "Mujeres Transformando Quintana Roo 2025" representaron una
fase clave en el desarrollo del programa, enfocada en potenciar las habilidades
empresariales de las participantes mediante capacitacion intensiva vy
acompanamiento especializado. Durante tres dias, las emprendedoras accedieron a
conferencias, talleres practicos y actividades, disenadas para fortalecer sus
conocimientos en areas criticas de negocio, mejorar su competitividad y crear
estrategias solidas de crecimiento. Estas sesiones buscan no solo acelerar el
progreso de cada proyecto, sino tambien fomentar un entorno de colaboracion y
apoyo entre mujeres emprendedoras de la region.

Detalles

Fechas: del 25 al 27 de noviembre de 2025.

Sede: Cancun.

Duracion: 3 dias de Jornadas presenciales de aceleracion.

Formato: Presencial con conferencias vy talleres practicos.

Sesiones de mentoria: Durante las Jornadas de aceleracion para las personas
participantes.

Dirigido a:
75 mujeres microempresarias locales (sectores como turismo, comercio, artesanias,
alimentos).

e Mayores de 18 anos y que residan en Quintana Roo.

e Contar con un producto o servicio en el mercado comprobable.

e Tener al menos 1 ano de operacion continua en su emprendimiento.

Temario
e Planificacion Financiera y Uso del Capital Semilla
e Estrategias de Marketing Digital y Presencia Virtual
e Cadena de Valor y Oportunidades de Expansion
* Sostenibilidad y Modelos de Negocio Sustentables
e |iderazgo Femenino y Autoconfianza
e |Innovacion y Diferenciacion en el Mercado
e Gestion del Tiempo y Productividad
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De las seleccionadas

Logramos recibir mas de 544 registros de mujeres interesadas en participar en el
programa Mujeres Transformando Quintana Roo. Sin embargo, para ser
seleccionadas a las Jornadas de Aceleracion y Mentoria se establecieron criterios
especificos en la convocatoria: estar dadas de alta en el SAT y contar con al menos
un ano operando su hegocio o emprendimiento.

A partir de estos requisitos, la estadistica de las 544 mujeres registradas se comporto
de la siguiente manera:

Registradas ante el
SAT

Registros que estan dados de alta en
el SAT con mas de 1 afo en operacion

Registros que estan dados de alta en el SAT
con mas de 1 afio en operacion y que
subieron documentos completos

Seleccionadas a las Jornadas de
Aceleracion

elevisa
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Cobertura estatal

Las Jornadas Intensivas de Aceleracion lograron la representacion de 10 de los 11
municipios de Quintana Roo. Con esta cobertura las mujeres se conviertan en

agentes de cambio en sus comunidades.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Agenda

mujeres mujeres
i Qynana transformando B Quirana transformando
[ @ uintana roo] S INTANA ROO,

\ S0 - 1000 arny Registro de participantes
8 -, Taller I: Modelo de Negocia
:\ 1C00-1200pm | [Objethve: Ordenar tu idea & negocio parm tener clarm que.

-~ - wvendes, a guien y céme ganas dinera

Jornadas Intensivas de Aceleracion il

8 T, Taller 2: "Crecer, crear y cobrar”
\\ 1200-W400hrs | Gbjetive: Aprender 3 valorar tu LEDajo. poner precios justasy
- |cobrcon segurldad
« Arel Alonso v Zusel Lisa -

1500 - 1500 hrs Comida

Taller 3: fleacion Fi i in de 510,000
. MXN (inversién vs. gastos).
/| Objetie: Distinguil entie gastos = NVersisn para Usar mejor
eldinern da tu nagocio
» Heidi Aautf

1500 - 700 hrs

700-1730 || Cierre de actividades del dia
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mujeres muijeres
ﬁ " transformandc d JUINTANA transformando

Taller Comunica tu marca parte 2
Obpetivoe Practicar como contar tu proyecto de forma
clara y aequra frente o ofrns parssnas

o Armanda Villegas

", Taller 4 Presencia en linea esencial, abre tus perfiles 7
/ IFazebeck/instagram) [ e00-T20am
= = Obgetivel Crear o mejorar tus pertiles pars gue T negocio seves
profesional en redes,
» Liliana Barajas

o

Taller 9. Autonomia en regla con el SAT

—_— . Vend mejora t f . - y
{ 06 - 00 R A ’::lﬂl::“hn:wn o = \ 130-1230pm | objetival Que ks particicantes apendan o esancial par
| T00-13: re o / o TN
e . Obletivo: WhatsApp Busingss y.catbloge para atender y vender curtiplis con sus obligaciones ’"‘Zats‘ﬁ ¥ puedaEn
e fesrrma prifis argani ada I e )
= Oriana Nucete
i “, Taller 6: Camunica tu marea parte 1 E ssapspmssss A et 10. Catalogo de productas » [
\ ¥ / irbjetiva: Definir guién erss. gué ofreces y cOmo quieres que te X ; (o i e b S
< pecusrden s chantes: sentncidn catalogo  de productos,  par
» Amanda Villegas comunicas mejor £u oferts, fortslecer su marca y facilitar
it
1400 - 1500 hrs Comida
. - e . -
Taller 7: ue i redes + a0 Tho0 e ) Entrega simbalica de capital semillay
= 2 ool / . -
{ w00-1630hs % [plannar da 80 dias %, - terminales de blue point de mercado
| BUR-eS0RTS ) Ot Saber oL pulblicar i levars Lin Blan de conenicdes Vi
——————— pamataerclientos. pag
= Vianry Velaroues
1630.1g0p ) Taller B: Cadena de Valor - Identificacién de alfados locales. 1400hrs-1430hrs | ¢ ia de cl y fotografia final

! Objetive; aliadas, p ¥ SApacing Incales que
pusden impulsar tu megecid.
* Clara Gonzdles
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Cobertura dia 1

Publicacion de inicio de Jornadas
Intensivas de Aceleracion en Facebook
de POSIBLE.

Publicacion de inicio de Jornadas
Intensivas de Aceleracion en
Instagram de POSIBLE.

Publicacion de inicio de Jornadas
Intensivas de Aceleracion en Linkedin
de POSIBLE.

Posible Wéxico
v

Mujores Tramslormanda Quintina Teo e an programs de Fundselin Tolavia, 3
travids co POSIBLE, en allanza con Nacional Monte de Pledad

Ayer, on ¢ Dia 1 dela sede Caacin de i tegundd adcidn de Musres
Tran Gumsana A, CoMames 1o les poleres que pusielon el foce en

o e 1 ks SIS Pt
Iniciames con of taer *Modat de Negoco, impartica por Ken Ramirer s,
argu Inrervisdor v fundador de Kommani, o acompafié alas emprendedoras.

B GROENIN SU e £AED Lentr Cara g visden, & quiln ¥ SO gENEraN ingreses.

Posteciormente, Anel Alonso |, coach de vida v esoeciallsta enBderazgo
Searolo organizicionsl, condujo of Lalkr "Crecer, cea  cobear’, enfocada en
vailoras iul trabaja, Sefinie procios justos y cobirar con segquridad

huf Villiealta ), lider am edussedba fnansars y
NAOCHLY, QRN 8 Lavds del tater de planficacidn
financiera, ayudd a distingui entre gastoe iversion para usar mejar el dinéro
Gentan 40 Bl NegeCis.

& Gradas a ¥en, knal y Heidi por compartic su experiencia y por impulsar, son st
irtis | de mds. o4 Quirtana Roo, &

#hujoresTransformandoGuirtanaRoo Atancln FROSIBLE #FundacisnTdeviss
i i i
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INTANA ROO

Jornadas Intensivas de Aceleracion

Segunda publicacion del dia 1 en
facebook de POSIBLE

ner dia nedn da la

ara todo lo que viens en oS proximos

Qv

Les gusta a nmorenomi0 y 20 personas més
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Cobertura dia 2

Facebook de POSIBLE

Instagram de POSIBLE

Linkedin de POSIBLE

Posible México

&
fyer, e el Dia 2 g a sede Cancdn do ia segunda edicion de Mujeres
Transformanda Quintana Roo, vevkmas una jmada dedicara a fortaicer
presencia dgital, ks ventas y las alanzas de negocio de nuesiras participantes I

wiciamos con Tesencia en inea esencial, abre tus perfies
[Facebookfinstagram|’, en-ol gue conlamos con la experiencla de Likana Barsas
Postoriorments, Driars te nos acompatd en ol talier "Vends con WhatsApp
Business, me{ora fu Coentl y arma catilogo’] proflncizandd on HeaTENEss para
atender y vender mejor a sus cliensas. [ @l

cla Villogas mpartid el talker "Comunica ta marca’, sbiignda
fefiaxién sabre identidsd y coherencia do marca &

Por a tarde, Vianny Veldsquez Hurtada iderd e faller “Contenido que vende —
marketing en redes + plannes de B0 diss? ayudando o storrizar orategias ¥
calongarios da contenido T

Mds tarde, Am,

imente, cerramos el dia con el taller "Cadena de
iadas incales”, quiada por ith Gor
sfiadas, provesdorns y e5pacios clave para impalsar sis negocks

A todas eltas, gracias por Compantic su conecimiento y por apstar por e
crocimienta de las mjeres emprendedaras de Quintana Rio. Su participacicn es
ciave para Que este programa trasciénca mas aitd det aula y se convierta on
fesutadas concretos en cada negocha iy

ShtueresTransiormandoQuintanaRion S0ancun SLiderazgaF emening
EEmprondimientoFemaning BFOSIELE SNotwoeking #DesarrolioEcondmico
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Jornadas Intensivas de Aceleracion
Cobertura dia 3

SECRETARIA
DE DESARROLLD
ECOMGMICD

Facebook de POSIBLE

Linkedin de POSIBLE

Posible México
g @
Duranta ol Uitimo dia de Mujeres Transformando Quintana Roo 2025 an su 2da

ediciin, continuamas fortalacienda habilidades clave para el crecimiento de las
Proyecios de neestras emprendedoras,

Comenzamoes con Amanda Vigegas, las participantes siguieren trabajando en cémo
COMUNECEr 58U Marca &8 manera clara, segura y con intencian

Mds tarde, da la mano de Sandra Raya Torres, adménistradora del Servicke al
Contribuyenea, aprendieron o esencial para llevar su actividad econdmica en regla
ante el SAT y emprender con fermakidad y confianza,

* finakzamos la jornada de rabaje con Rogelio Yafiez, se enfecaron en crear,
organizar y presantar un catdlogo proesional que fonalezca sumarca y comunique
mejor SUS productas.

Seguimos Wansiormando juntas.
@hujeresTransformandoQRoo FEmpederamientoFemening SEmprendedoras

@Crecimiento #FormackdnEmpresarial MQuintanaRoo #MNetworking
aMuperesQusinapiran FApranderParaCrocer

Instagram de POSIBLE
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( 900 - 1000 am /'I Registro de participantes
e

Taller :: Modelo de Negocio
10:00 -1200 pm Objetive: Ordenar tu idea o negocio para tener claro gué
vendes, a guien y como ganas dinero.

« Ken Ramirez - Director de Emprende Cancin

Taller 2: "Crecer, crear y cobrar”
1200 -1400 hrs Objetive: Aprender a valorar tu trabajo, poner precios justos y
caobrar con seguridad,

+ Anel Alonse y Zusel Lira - Conferencistas y emprendedoras

1400-1500 hrs Comida

Taller 3: Planificacién Financiera - Distribucién de $10,000
MXN (inversién vs, gastos).
Obijetive; Distinguir entre gastos e inversion para usar mejor
el dinero de tu negecio.

= Heidi Alauf

( 1500 -17:00 hrs

—
[\ 17:00 -1730 | Cierre de actividades del dia
y
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 1
Registro y Kit de Bienvenida

Al inicio del dia se realizd el registro en la sede, donde se dio la bienvenida a las
emprendedoras y posteriormente se

La jornada inicid con el registro de participantes, momento en el que se dio la
bienvenida oficial a las emprendedoras en la sede del programa. El equipo
organizador las recibio de manera personalizada, les entregd su kit de bienvenida,
integrado por: libreta, pluma, playera conmemorativa y etiquetas (stickers) y les
compartid la informacion general de la jorhada, lo que ayudd a que se sintieran
orientadas y contenidas desde el inicio.

Este espacio también permitié que comenzaran a conocerse entre ellas, intercambiar
primeras impresiones sobre sus negocios y romper el hielo. Entre saludos, sonrisas
nerviosas y curiosidad por lo que vendria, se fue generando un ambiente de
confianza y de expectativa positiva respecto a las herramientas que recibirian durante
el dia.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 1

Taller 1. Modelo de Negocio

En el primer taller, “Modelo de Negocio”, las participantes trabajaron en ordenar su
idea 0 negocio para tener claridad sobre quée venden, a quien se dirigen y como
generan ingresos. De la mano de Ken Ramirez, Director de Emprende Cancun,
revisaron elementos clave como su propuesta de valor, los segmentos de clientes,
los canales y las fuentes de ingreso. A través de explicaciones sencillas, ejemplos
cercanos y ejercicios practicos en equipo, cada emprendedora fue aterrizando su
modelo, identificando areas de oportunidad y posibles mejoras. La sensacion
predominante fue de descubrimiento y claridad: muchas expresaron que por primera
vez veian su negocio ‘completo” en una sola hoja y que eso les ayudaba a tomar
decisiones mas estrategicas, dejando atras la improvisacion.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 1

Taller 2. “Crecer, crear y cobrar”

El segundo taller, “Crecer, crear y cobrar”, estuvo enfocado en aprender a valorar el
propio trabajo, fijar precios justos y cobrar con seguridad. Con la guia de Anel
Alonso y Zusel Lira, que son emprendedores expertos en el tema, se abrid un
espacio muy honesto para hablar sobre los miedos y creencias que muchas veces
impiden cobrar lo que realmente vale un producto o servicio. A traves de dinamicas,
ejemplos de la vida real y egjercicios de calculo de costos, las participantes
identificaron cuanto les cuesta producir, cuanto deberian ganar y qué ajustes debian
hacer a sus tarifas. EL ambiente fue muy emotivo: hubo risas, momentos de reflexion
profunda e incluso alivio al darse cuenta de que no estan solas en estos retos. Varias
emprendedoras compartieron que se iban con mas seguridad para defender sus
precios y negociar desde una postura de mayor autoestima profesional.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 1

Taller 3. Planificacion Financiera

En el ultimo taller del dia, “Planificacién Financiera - Distribucion de $10,000 MXN
(inversion vs. gastos)”, las participantes trabajaron con un escenario practico para
aprender a distinguir entre gasto e inversion dentro de sus negocios. Con la
conduccion de Heidi Alaluf, especialista en educacion financiera, se simulo quée
decisiones tomarian si recibieran un capital de $10,000 MXN y coémo lo distribuirian
de manera estratégica. A través de ejercicios guiados, hojas de trabajo y
explicaciones claras, revisaron conceptos como flujo de efectivo, ahorro, reinversion y
prioridades financieras. La sesion despertdo mucha reflexion: varias descubrieron que
destinan gran parte de sus recursos a gastos que no generan retorno y que necesitan
replantear su manejo del dinero. Al finalizar, el sentimiento general fue de
empoderamiento y responsabilidad: se llevaron herramientas concretas para tomar
decisiones financieras mas conscientes y alinear sus finanzas al crecimiento de sus
negocios.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion
Agenda dia 2
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Miercoles 26 de noviembre

P "\ Taller 4. Presencia en linea esencial, abre tus perfiles
([ 200-n00am /s' (Facebook/Instagram)

Objetive: Crear o mejorar tus perfiles para que U negocio se vea
profesional en redes.
+ Liliana Barajas -Mentora de Plataformas Digitales en Buenas
Ideas!

Taller 5. Vende con WhatsApp Busi mejora tu cuenta y
T00-1%00hrs | arma catilogo. _ _ . :
Objetivo; WhatsApp Business y catalogo para atender y vender

‘de forma mas erganizada.
+ Oriana Nucete

‘Taller 6: Comunica tu marca parte 1
1300 -1400 hrs ‘Objetivo: Definir quién eres, que ofreces y como guieres gque te

recuerden tus clientes.
« Amanda Vlllegas - Founder CRECE Circulo de Lideres AC, y
creadora del programa Mujer Crece:

14:00 -15:00 hrs. Comida

Taller 7: Contenido que vende — marketing en redes +

( . planner de 90 dias
1500 - 16720 hrs ‘Objetivo: Saber qué publicary llevarte un plan de contenidos

para atraer clientes.
+ Vianny Velazquez

8 1630-1800 \I Taller 8: Cadena de Valor - Identificacion de aliados locales.
K ./ Objetiver dentificar aliadas, proveedores y espacios locales que
pueden impulsar tu negocio.
» Clara Gonzdlez
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 2

Taller 4. Presencia en linea esencial

El segundo dia inicio enfocado en la presencia digital de los negocios. En este taller,
Liliana Barajas acompano a las emprendedoras a revisar y abrir sus perfiles de
Facebook e Instagram, cuidando que cada cuenta proyectara una imagen
profesional y coherente con su marca. Paso a paso, trabajaron en fotos de perfil y
portada, biografias claras, datos de contacto y botones de accion. Muchas
participantes aprovecharon para corregir errores, unificar la imagen de sus cuentas o,
incluso, abrir por primera vez el perfil de su negocio. El ambiente fue muy dinamico:
entre preguntas, risas y comentarios, se sentia la emocion de ver como sus marcas
comenzaban a ‘verse” mejor en redes y como, con cambios aparentemente
pequenos, se podian acercar mas a sus clientes potenciales.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 2
Taller 5. Vende con WhatsApp Business

El siguiente taller estuvo dedicado a profesionalizar el uso de WhatsApp Business
como herramienta de venta. De la mano de Oriana Nucete, las participantes
revisaron como configurar correctamente su perfil de negocio, anadir informacién
clave, usar etiquetas para organizar conversaciones y aprovechar mensajes
automaticos y respuestas rapidas. Despues, trabajaron en la creacion de su
catalogo, subiendo fotos de productos o servicios, precios y descripciones claras.
Varias emprendedoras se sorprendieron al descubrir funciones que no conocian vy
que pueden ahorrarles tiempo todos los dias. La sensacion general fue de orden y
control: salieron con la seguridad de que, a partir de ahora, sus clientes tendran una
experiencia mas clara, profesional y sencilla al escribirles por WhatsApp.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 2

Taller 6. Comunica tu marca - Parte 1

En este taller, guiado por Amanda Villegas, las emprendedoras se concentraron en
responder tres preguntas clave: quiénes son, qué ofrecen y como quieren ser
recordadas por sus clientas y clientes. A través de gjercicios de reflexion, lluvia de
ideas y trabajo en pequenos grupos, fueron construyendo la identidad de sus marcas:
valores, personalidad, tono de comunicacion y mensajes principales. Muchas se
dieron cuenta de que, mas alla del producto, lo que venden es una historia y una
causa gue las mueve. Hubo momentos muy emotivos cuando compartieron por qué
iniciaron su emprendimiento y a quién desean impactar. EL ambiente combind
introspeccion con entusiasmo creativo; al finalizar, varias expresaron sentirse mas
conectadas con el propdsito de su negocio y con herramientas para comunicarlo con
mayor fuerza.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 2

Taller 7. Contenido que vende — marketing en redes + planner de 90 dias

Impartido por Vianny Velazquez ayudo a las participantes a transformar su
presencia digital en una estrategia de contenidos concreta. Trabajaron sobre quée
tipo de publicaciones atraerian a sus clientes ideales, como combinar contenido
informativo, inspiracional y de venta, y qué errores evitar en redes sociales. Despues,
construyeron un planner de 90 dias, definiendo temas, formatos y fechas tentativas
de publicacion. Muchas emprendieron el gjercicio con dudas y saturacion, pero poco
a poco fueron aterrizando ideas y convirtiendolas en un calendario claro. Al finalizar,
se percibia una mezcla de alivio y entusiasmo: se iban con un plan listo para
implementar, dejando atras la improvisacion diaria y ganando confianza para
comunicar su negocio con intencion y continuidad.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 2

Taller 8. Cadena de Valor - Identificacion de aliadas locales

Para cerrar la jornada, Clara Gonzalez condujo un taller enfocado en la cadena de
valor y la identificacion de aliadas y aliados locales. Las emprendedoras mapearon
quiénes intervienen en su negocio: proveedoras, canales de distribucion, puntos de
venta, espacios comunitarios, instituciones publicas y otros emprendimientos con los
que podrian generar alianzas. A traves de dinamicas participativas, identificaron
oportunidades de colaboracion, negociaciones ganar-ganar y recursos que ya existen
en su entorno inmediato. Varias descubrieron que, cerca de ellas, hay otras mujeres y
organizaciones con las que pueden complementarse y crecer juntas. El ambiente fue
muy colaborativo y esperanzador; se fueron con la sensacion de que su negocio no
depende solo de su esfuerzo individual, sino también de una red de apoyo y de un
ecosistema local que puede impulsar su crecimiento.
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Jornadas Intensivas de Aceleracion
Agenda dia 3
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Taller Comunica tu marca parte 2
Chjetive; Practicar c6mo contar tu proyects de forma
clara y segura frente a otfas personas

= Amanda Vilegas

D00 - N30 am l

o T, Taller 9. Autonomia en regla con &l SAT
N30 - 1230 prmy J Objetiva Que las participantes aprendan lo esencial para
l\—-’ cumplir con sus oblhigacionas ante el SAT y puedan
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@ Cugae

Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 3

Taller 9. “Comunica tu marca - Parte 2"

El ultimo dia comenzo dando continuidad al trabajo de comunicacion de marca. En
esta segunda parte del taller, Amanda Villegas invité a las emprendedoras a
practicar como presentar su proyecto en voz alta, de forma clara, breve y segura
frente a otras personas. A travées de ejercicios de pitch, simulaciones de
presentaciones y retroalimentacion entre pares, cada participante fue ajustando sus
palabras, su postura, el tono de voz y el mensaje central de su negocio. Al inicio
predominaban los nervios y la timidez, pero conforme avanzaba la dinamica se
percibia mas confianza y fluidez. Muchas comentaron que por primera vez se sentian
capaces de “contar su historia” sin miedo, reconociendo el valor de lo que haceny la
importancia de comunicarlo con orgullo.

SEDE gy ¢irbiz  RorTE1Y POSBLE .52,

ECONGMICO Televisa




Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 3

Taller 10. Autonomia en regla con el SAT

Como penultima sesion se impartio el taller de Autonomia en Regla con el SAT, a
cargo de personal especializado en fiscalizacion y orientacion tributaria del SAT. En
este espacio, las emprendedoras conocieron de forma clara y accesible los
elementos basicos para mantener su situacion fiscal en orden: desde la importancia
de tener su RFC activo y su Constancia de Situacion Fiscal actualizada, asi como los
régimenes fiscales.

El sentimiento predominante fue de confianza y tranquilidad: entendieron que llevar
sus temas fiscales en regla no solo les evita problemas, sino que también les abre
oportunidades y les permite impulsar su crecimiento con mayor seguridad.

Televisa
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Jornadas Intensivas de Aceleracion

Desarrollo de la Jornada dia 3

Taller 11. Rogelio Yanhez

En la ultima sesion, tuvimos el taller "Visuales que conquistan’, de Rogelio Yanez,
investigor y docente de la Universidad Autonoma del Estado de Quintana Roo.
“Visuales que Conquistan” fue un taller disenado para que las emprendedoras
aprendieran a comunicar el valor de sus negocios a traves de imagenes que
conectan y venden. Durante la sesion, exploraron los elementos esenciales de una
identidad visual efectiva —como colores, tipografias y composicion— y como
aplicarlos de manera consistente en redes sociales, empaques y materiales
promocionales.

Tambiéen revisaron buenas practicas para crear fotos atractivas con recursos
accesibles, usar plantillas y herramientas digitales, y transmitir historias auténticas
que reflejen la esencia de cada proyecto. Las participantes practicaron como
transformar sus ideas en contenido visual claro, ordenado y memorable, capaz de
generar confianza, atraer clientes y diferenciar sus marcas dentro del mercado
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Capital Semilla

Detalles

Bienestar Sostenible para micronegocios de mujeres lideres con Capital semillay
Credencializacion de la Red de Mujeres Transformando Quintana Roo
Fecha: 28 de noviembre de 2025.
Sede: Playa del Carmen
Formato: Presencial para la entrega de capital semilla con valor de $10,000.00 que se
entregaran via transferencia a cuenta de la beneficiaria.

Dirigido a:
75 mujeres microempresarias locales (sectores como turismo, comercio, artesanias,

alimentos), participantes de las jornadas de aceleracion, formalmente establecidas en
Quintana Roo.
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Capital Semilla

Cobertura

Publicacion de la entrega del
Publicacion de la entrega del Capital Capital Semilla en LinkedIn de
Semilla en Facebook de POSIBLE. POSIBLE.

Pasible Méxieo
- &
Byer corramas con dxile ol programa Mugees Transldemande Suriana Roo en ol
Planetacis SAYAB ar Playa del Carmen

Curante la jornada, nuestras paticipantes videron un dia llena de aprendizaje &

Wi Villogas

. con Criana Hucato i Vianay Veldsaues
+ L3n Panal inspiador do maijera nestar, compartionds expaioncias v

estrategias roales para crecer con propdsito -

Agradecemas » todas By efeE e
progeama | | . Grac
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ngvDs historias, con pasidn y

Hoy cebebramas logros, valond
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GobsernoDeGuintanaios
a8 WMo 301 InB AN

Publicacion de la entrega del Capital Semilla en Instagram de
POSIBLE.
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e Captura de pantalla de anuncios de la convocatoria en medios oficiales /o

Evidencias de la etapa de convocatoria

sociales
Instagram de POSIBLE
muj
QO&;&."@ transformando

UINTANA ROOC

iConvocatoria a

18

Participa en al programa Mujeres
tumicroempresa con:

™ =
Qv
Tienes haste el 13 de septiombre " J
para registrarte A 23 gusta & laulizs y 19 personas més

Facebook de la SEDE
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@ VINTANA ROO

ETAPA DE CONVOCATORIA

e Carpeta con el branding o materiales de difusion para su publicacion en
diferentes medios

Carpeta branding

» Diseno de liga de Registro de participantes por actividad a desarrollar a cargo
de la SEDE.

Captura de pantalla de plataforma de registro a cada evento o actividad.

mujeres
5 Qyarana transfor_mc’lndo

anm ROO

RECISTRO AL PROCRAMA

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIPQLSAdwOQP4JCssEFNVADJKRQTscyHbIO
miYjXzJ7dilrazUNiP_ew/viewform?fbzx=1205555736807349166

o - . o - g = ——;
SEoE il gespdh ciribl S 19 POSBLE i

ECOMGMICD




Jornadas Intensivas de Aceleracion
Entregables

« Lista de asistencia al evento por la SEDE.; Lista de asistencia CANCUN

e Listado de mentores y speaker con breve resena curricular: Reseha de speakers
y_mentores

* Lista de beneficiarias que asistieron en cada sesion, por ‘LA SEDE" :_Lista de
asistencia CANCUN

« Memorias fotograficas del evento: Memoria fotografica CANCUN

» Cuando menos 10 videos de impresiones de usuarias: Testimoniales CANCUN

e Video memoria: Video memoria CANCUN 2025

e Plan de accion de cada participante:

Entregables con 75 carpetas de cada microempresaria que contiene:

e Plan financiero
e Plan de marketing
e Plan de integracion a la cadena de valor

* Recibo firmado por beneficiaria de la terminal blue point de mercado pago y
recepcion de la tarjeta de la comunidad;__Vales firmados por microempresaria
CANCUN

e Fotografias por microempresaria donde se haga entrega del cheque simbdlico y
la recepcion de la tarjeta de comunidad “Mujeres Transformando Quintana Roo”:
Fotografias por microempresaria CANCUN
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Capital semilla
Entregables

ECONGMICO

Lista de asistencia al evento por la SEDE.; Lista de asistencia CANCUN

Evaluaciones de progreso de las beneficiarias.Encuesta de satisfacion CANCUN

Fotografias por microempresaria donde se haga entrega del cheque simbdlico y
la recepcion de la tarjeta de comunidad “Mujeres Transformando Quintana Roo™
Fotografias por microempresaria CANCUN

Evidencia de transferencia enviada a la cuenta de la beneficiaria, segun caratula
de cuenta entregada en su registro. Comprobantes de transferencia

Recibo firmado por beneficiaria del recurso transferido como capital semilla:_
Vales firmados por microempresaria CANCUN

Reportes finales de impacto y alcance del evento . Se da detalle en el
presente documento en apartado de Componente 3.

Secconwieroda [T L@ B @ e

» Memorias fotograficas del evento: Memoria fotografica CANCUN

« Cuando menos 10 videos de impresiones de usuarias: Testimoniales CANCUN

e Fotografias por microempresaria donde se haga entrega del cheque simbolico y
la recepcion de la tarjeta de comunidad “Mujeres Transformando Quintana Roo™
Fotografias por microempresaria CANCUN
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Acciones adicionales

Durante el periodo de convocatoria se llevaron a cabo dos sesiones informativas para
las mujeres interesadas en aplicar al programa, destacando la colaboracion con el
programa aliado “Ellas Facturan”, en el que participaron mas de 60 microempresarias.
Estos espacios fueron fundamentales para aclarar dudas iniciales, orientar sobre el
proceso y fortalecer la confianza de las participantes antes de su incorporacion.

La sesion informativa con las seleccionadas resultdé muy importante pues se
aclararon dudas referentes al proceso de participacion y de desarrollo del programa.
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clorar & mujores para & partldpacisn an la in, corrar Ia brocha de
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Capital Semilla para
TS mujeres

Mijeres lideres:
v bisrestar

SESION INFORMATIVA
PROGRAMA MUJERES
TRANSFORMANDO GQUINTANA ROO
20 DE NOVIEMBRE DE 2025

POSBLE

FPOSBLE

& Oy g
CRITERIOS PARA ENTREGA DEL transfSiitndo
CAPITAL SEMILLA O

1.Asistencia a los 3 dias de las Jornadas de Aceleracién en Cancun
2.Entregables:
» Plan de distribucion del capital semilla
* Plan de marketing
= Pasos para sumarse a cadenas de valor
3, Firma de formato de recepcion de beneficios y toma de
« Terminal blue point de mercado pago
» Credencial gue avala gue forman parte de la red de mujeres Transformande Quintana
Roo
+ Cheque simbdlico de entrega de capital semilla con valor de $10,000 pesos para
fortalecer su emprendimiento
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NOTA: DE NGO CONTAR COM EL 100% O LOS CRITERIOS, NG PODRA RECIBIR EL CAPITAL SEMILLA

De manera adicional, y previo al inicio formal del programa, se realizd una sesion
informativa con la Procuraduria de la Defensa del Contribuyente (PRODECON).

En esta sesion se abordaron temas clave como los diferentes regimenes fiscales,
obligaciones y derechos de las contribuyentes, asi como diversas dudas especificas
que las microempresarias enfrentan en su dia a dia. Brindarles esta informacion es
esencial para que puedan operar sus negocios de manera formal, segura y con
mayor claridad financiera.
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Acciones adicionales

Gracias a las alianzas construidas para impulsar a las emprendedoras, el Instituto
Mexicano de la Propiedad Industrial (IMPI) también impartio un taller informativo,
permitiendo que las participantes conocieran la importancia de proteger sus marcas
y fortalecer la identidad de sus negocios desde una perspectiva legal y estrategica.
Estos talleres y sesiones representan un acompanamiento integral que contribuye no
solo al desarrollo empresarial de las mujeres, sino también al fortalecimiento de su
autonomia econdmicay a la profesionalizacion de sus emprendimientos.
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Mujeres Transformando Quintana Roo 2025 demostro, una vez mas, el enorme
potencial que tienen las emprendedoras del estado cuando cuentan con
acompanamiento, formacion y una red que impulsa su crecimiento. A lo largo de esta
edicion, cada mujer fortalecio su vision, adquirio herramientas practicas y encontro en

el programa un espacio seguro para profesionalizar sus proyectos, conectar con otras
creadoras y descubrir nuevas oportunidades para avanzar.

Las 75 seleccionadas que recibieron capital semilla dieron un paso decisivo hacia el
crecimiento de sus negocios, convirtiendose en un gjemplo del impacto que puede
generar una intervencion integral y sensible a las realidades del emprendimiento
femenino.

Mas alla de los logros tangibles, esta edicion deja un mensaje poderoso: cuando una
mujer se siente acompanada, informada y vista, transforma no solo su negocio, sino
también su entorno. Las emprendedoras que participaron en estas jornadas hoy
estan mejor preparadas, mas seguras y mas conectadas, y llevan consigo el
compromiso de seguir construyendo un Quintana Roo donde el talento femenino
tenga cada vez mas espacios para florecer. Este cierre no es un final, sino el inicio de
un camino que continua con una comunidad mas fuerte, mas unida y mas decidida a
crear futuro.
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Informe de actividades
Convocatoria 2025
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